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Voilà plus de 20 ans que le FISE s’applique à promouvoir les disciplines 
urbaines, qui profitent aujourd’hui d’une reconnaissance au plus haut 
niveau sportif international notamment par l’intégration du Skateboard, 
du Breaking et du BMX Freestyle Park aux Jeux Olympiques. Cet en-
gouement ouvre la voie pour bien des carrières dans l’industrie du sport 
et ses évènements, et nécessite ainsi l’implication de futurs collabora-
teurs spécialisés dans ces univers. Développée en réponse à cet enjeu, 
la formation FISE Business School va permettre de révéler et former les 
talents à soutenir la démocratisation de nos passions.

Hervé André Benoit
Fondateur du FISE, CEO Hurricane Group

Trouver la formation qui fera éclore votre potentiel...
Les années qui s’ouvrent à vous doivent être synonymes d’engagement, 
de découverte, d’ouverture et de construction. 
Vous allez évoluer dans un environnement multinational, multiculturel : 
sachez en tirer parti et faire de ces années d’études, des années riches 
de rencontres et d’apprentissages. 
Formateurs professionnels, consultants, réseau de mobilité interna-
tionale, conseillers en formation, plus de 10 Klubs thématiques, lear-
ning expeditions, voyages humanitaires, vie associative. Voilà les outils 
qui vous conduiront vers le succès, votre succès. Les équipes de nos 
campus sont d’abord de fervents défenseurs d’un enseignement 
supérieur de qualité. Nous mettrons tout en œuvre pour vous accompa-
gner dans l’atteinte de vos objectifs.
Objectifs scolaires, objectifs professionnels et objectifs personnels… 
 
Nous souhaitons que votre campus soit un lieu de vie, d’apprentis-
sages et d’expériences. Vous y découvrirez bien d’autres promesses… 
Acquérir de la confiance en soi, de l’agilité intellectuelle, se créer un  
réseau professionnel et amical, vivre des expériences mémorables !
Je vous souhaite de vivre une année qui fera éclore votre potentiel, qui 
permettra l’expression de votre personnalité. 
Je vous souhaite une excellente année keycienne.
J’espère vous rencontrer prochainement.
Bienvenue dans la #KeyceFamily.

Aline DESTAILLATS
Dirigeante Keyce Academy
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LE FISE EN QUELQUES CHIFFRES

1 million
de spectateurs par an

+15
événements internationaux 
chaque année

450
événements depuis 1997

FISE : Le Sport Extrême 
made in Montpellier !
Les sports freestyle profitent d’un contexte favorable et 
se démocratisent à l’international, grâce à des évène-
ments dédiés d’envergure. 

Les contests FISE parviennent à se démarquer grâce 
à leurs diversités. En France comme à l’international, il 
s’agit des seuls évènements où Skateboard, Wakeboard, 
Parkour, BMX, Breaking, Roller et Trottinette Freestyle se 
côtoient et rassemblent les meilleurs riders de la planète.

Les communautés de chaque discipline, aux identités 
fortes et à la culture marquée, sont ici réunies par les va-
leurs communes du sport et du freestyle.

Une vision à 360°
Née d’une vision commune entre experts des Action Sports (Hurricane Group) et de l’éducation (Keyce), 
la FISE Business School propose un concept unique qui a pour vocation de former les talents de demain en dévelop-
pant des compétences uniques !

Doté d’un tout nouveau programme international orienté vers le Marketing & le Management appliqués aux 
Action Sports, l’école permet de découvrir, apprendre et progresser dans les métiers des Action Sports. 

En créant une école dédiée aux disciplines alternatives, la FISE Business School met en place un cursus exclusif 
qui offre aux étudiants la possibilité de s’immerger et d’expérimenter de l’intérieur des évènements à rayonnement 
international, comme le FISE, en France et dans le monde entier !

LA FISE BUSINESS SCHOOL  : 
CHOISISSEZ LA PERFORMANCE 

FORMER LES EXPERTS DE DEMAIN

Découvrir, apprendre, progresser… À travers la FISE 
Business School, l’étudiant et l’entreprise sont au cœur 
d’un programme pédagogique ambitieux dont l’objectif 
est d’allier passion et éducation en l’appliquant aux mé-
tiers des Action Sports. 

Une formation dédiée dont l’émergence a été rendue 
possible grâce à la reconnaissance ascendante et en-
core accélérée par l’introduction aux Jeux Olympiques,  
des disciplines Freestyle. Mais aussi par son implan-
tation géographique ; Montpellier, ville pionnière du 
FISE, grand vecteur de promotion des sports urbains.  

LA JEUNESSE : 
L’AVENIR DE L’ACTION SPORT

Et au cœur de Paris, la proximité immédiate de notre 
expertise avec la terre d’accueil des jeux Olympiques et 
des sports urbains en 2024.

En réunissant l’expertise académique d’une école de 
commerce de référence (Keyce) avec celle d’un groupe 
spécialisé dans ces sports émergents (Hurricane group), 
l’objectif est de façonner une nouvelle génération de 
collaborateurs qui seront amenés à développer les pra-
tiques de demain.
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3 CAMPUS : MONTPELLIER - PARIS - THONON-LES-BAINS

En 2021, Keyce Academy a fêté ses 10 années d’exis-
tence et le franchissement d’un nouveau cap en attei-
gnant la barre des 1200 étudiants formés du BAC+2 au 
BAC+5.  Des élèves initiés aux métiers du commerce, 
du management, du marketing, de la communication ou 
encore des RH, de l’informatique, du tourisme et de la 
santé par plus de 230 formateurs.

Depuis 2020, l’ensemble de nos campus justifient de la 
certification Qualiopi.

KEYCE ACADEMY

Une certification nationale qui vise à attester de la qua-
lité du processus mis en œuvre par les prestataires d’ac-
tions concourant au développement des compétences 
et permettre une plus grande lisibilité de l’offre de for-
mation auprès des entreprises et des bénéficiaires. 

La FISE Business School 

La FISE Business School est installée au sein de notre campus (inauguré en 2021), à Montpellier (Pérols).

Les étudiants y suivent une partie de leur formation, mais auront aussi la chance d’enrichir leur apprentissage au sein 
de nos 3 campus : Montpellier, Paris ou Thonon-les-Bains. 

À la FISE Business School, nous avons créé des conditions optimales d’apprentissage.

HURRICANE GROUP

Hurricane Group est une firme internationale spécialisée dans les sports freestyle. Depuis 1997, le groupe maîtrise l’en-
semble des métiers liés à l’événementiel, à la communication et à la fabrication des infrastructures à travers le monde. 

Grâce à son expérience reconnue sur les événements de sport urbain, Hurricane Group accompagne également les 
marques dans leurs stratégies de communication et d’engagement auprès des 15-25 ans. Une cible unique, ultra 
connectée en quête d’expérience et de contenus extrêmes.

Chine, Brésil, Japon, Italie, USA… FISE, marque phare du groupe Hurricane, rayonne à l’international au travers le FISE 
WORLD SERIES, alors que le FISE Montpellier attire plus de 600 000 spectateurs chaque année.

Au-delà des valeurs de partage et d’accompagnement que nous partageons avec nos étudiants, 
notre ADN s’appuie sur trois piliers fondamentaux pour assurer la réussite des keyciens : 

L’EXCELLENCE 
PÉDAGOGIQUE

LE SUIVI 
INDIVIDUALISÉ

L’OUVERTURE 
À L’INTERNATIONAL
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LES FORMATIONS ACTION SPORTS 
MARKETING & MANAGEMENT BACHELOR POST BAC  : BAC+3

Formation 1 : BBA sur 3 ans (alternance ou initial) | Formation 2 : BBA sur 1 an (alternance ou initial)

BLOC 1 - ANALYSE DES BESOINS EN MARKETING ET  
COMMUNICATION DU COMMANDITAIRE
Urban Culture and sports practice 
Les fondamentaux du marketing 
Tendances digitales  
Bureautique 
Stratégie de marques  
Outils digitaux et smartphone  
Culture urbaine et soft skills  
Project Management Action Sport 
Expression orale / Positionnement 
Business english 
Sport english
BLOC 2 - ETUDE DE LA STRATEGIE MARKETING DE  
L’ENTREPRISE EN VUE DE LA PREPARATION DU PLAN DE  
COMMUNICATION
Action sport Marketing : Merchandisising 
Economie du sport (focus action sport) 
Les fondamentaux du marketing  
Business Model des actions sport 
Social Media  
Evénementiel sportif 
Culture urbaine et soft skills  
Psychologie du sportif Action Sport  
Compétences rédactionnelles : les podcasts  
Sport Entertainment  
Business english 
Sport english
Rapport d’activités 
Projet tutoré

BLOC 3 - ACCOMPAGNEMENT A LA COORDINATION
Evénementiel sportif  
Marketing Action Sports : sponsoring  
Communication événementielle : média  
Droit du sport et de l’évènementiel  
PA0  
RSE dans les projets Action Sport 
Stratégie de communication 
Soft skills : Prise de parole  
Les fondamentaux du Management  
Techniques de vente  
M.I.C.E.  
WordPress  
Expression Orale  
Business english
BLOC 3 - ACCOMPAGNEMENT A LA COORDINATION / PART2
Marketing Action Sports : merchandising 
Stratégie de contenu 
PAO  
Montage vidéo  
Credit management  
Outils digitaux 
Sport Entertainment  
Project management Action Sport 
Sport english 
Rapport d’activités 
Projet tutoré

BLOC 1 - ASSURER UNE VEILLE COMMERCIALE, CONCURRENTIELLE, TECH-
NOLOGIQUE ET DEFINIR LES PLANS D’ACTIONS MARKETING EN FRANCE ET A 
L’INTERNATIONAL
Market research and analysis  
Strategic marketing 
Operational marketing  
Le digital événementiel - stratégie digitale et e-reputation  
International study 
Urban Culture and Sport Practice
BLOC 2 - DETECTER LES OPPORTUNITES COMMERCIALES ET DEVELOPPER UN 
PORTEFEUILLE CLIENTS FRANCE ET INTERNATIONAL
Analyse des données commerciales 
Stratégie de conquête et fidélisation  
Cahier des charges d’un PAC-M 
Budgétisation du PAC-M 
La scénographie événementielle 
Technique live de l’événement
BLOC 3 - NEGOCIER, METTRE EN PLACE LES CONTRATS ET PARTENARIATS
Negociation technics 
Droit de l’événement et réglementation  
Process de production et planification événementiel 
Event production 
RSE dans les projets sportifs 
Co branding 
Gestion d’image d’athlètes  
Créativité
BLOC 4 - MANAGER UNE EQUIPE COMMERCIALE ET SUIVRE LES PERFOR-
MANCES COMMERCIALES EN FRANCE ET A L’INTERNATIONAL
Team management 
Intercultural Management 
Quality management 
Leadership et prise de parole 
Gestion du stress 
PAO 
Montage vidéo 
Business English 
Expression orale 
Rapport de compétences 
Tutored project

* Cours dispensés en anglais et immersion à l’international.

MODALITÉS D’ÉVALUATION 
 
Rapports de compétence
Tutored project
Oraux

LES + DE LA FORMATION : LES WORKSHOPS
Event production 

Project management Action Sports* 
Stratégie Web Marketing 

RSE des projets Action Sports  
Sale Training 

PAO : la suite Adobe 
Montage vidéo

1èr
e  a

nn
ée

 B
ac

he
lo

r

3èm
e  a

nn
ée

 B
ac

he
lo

r

2èm
e  a

nn
ée

 B
ac

he
lo

r

LES + DE LA FORMATION : LES WORKSHOPS
Evénementiel sportif 

Outils digitaux / Tendances digitales et social media 
Compétences rédactionnelles : création de podcasts 

Expression orale

COMMENT INTÉGRER LA FORMATION ?

FORMATION 1 – LE BBA SUR 3 ANS
Afin d’intégrer le Bachelor sur 3 ans, le candidat doit pou-
voir justifier d’un des diplômes suivants : 

• Bac général, 
• Bac technologique 
• Bac professionnel
• ou titre équivalent RNCP niveau 4 (Bac validé)

LA FORMATION

FORMATION 2 – LE BBA SUR 1 AN
Afin d’intégrer le Bachelor sur 1 an, le candidat doit :

• Pouvoir justifier d’un diplôme ou titre RNCP de niveau 
5 validé (Bac+2 validé).
• Atteindre le niveau minimum requis au test d’anglais. 

Enfin, dans le cas d’un cursus antérieur différent de la spécia-
lité choisie, le dossier du candidat sera soumis à la validation 
du référent pédagogique. Le cas échéant, une orientation 
différente pourra alors être proposée.

RYTHME DES FORMATIONS BACHELOR
Les formations Bachelor Action Sports Marketing & Mana-
gement peuvent, selon le choix et les possibilités du candi-
dat, être réalisées en formation initiale ou en alternance. 

COMPÉTENCES ACQUISES
• Analyser les données de l’activité commerciale
• Analyser les données issues d’études de marché
• Négocier des contrats en BtoB et BtoC
• Mettre en œuvre des actions marketing
• Planifier, organiser et piloter un projet

POURSUITE DE LA FORMATION 
MBA Action Sports Marketing & Governance

DÉBOUCHÉS BACHELOR
• Chargé(e) de partenariats junior
• Assistant(e) chargé de sponsoring
• Assistant(e) marketing sportif
• Chef(fe) de projet junior évènementiel sportif
• Assistant(e) commerce international
• Administration sportive et management junior

TAUX DE RÉUSSITE À L’EXAMEN 2021-22: 100%

LES + DE LA FORMATION : LES WORKSHOPS
Evénementiel sportif Marketing Action Sports : sponsoring 

Stratégie de communication et Média M.I.C.E. 
Soft skills : Prise de parole 

PAO : la suite Adobe Montage Vidéo 
Création d’un site internet

FISE Business School 8
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BLOC 1 - ANALYSE ET DEPLOIEMENT DE LA STRATEGIE GLOBALE DE 
L’ENTREPRISE
Governance et stratégie d’entreprise 
Gestion d’entreprise 
Projet management - strategic action plan 
Système de management intégré et RSE  
Stratégie de communication 
Business english / business news 
Expression orale 
Quality management 
Urban Culture and Sports Practice 
BLOC 2 - PILOTAGE DES ACTIVITES DE L’UNITE OPERATIONNELLE
Communication and negotiation - business strategy 
Performance management 
Lean Management 
Cahier des charges, appel d’offres et marchés publics  - Management 
financier 
Business development 
Event Production : M.I.C.E.   
Intercultural management 
Geopolitics
BLOC 3 - PILOTAGE DE LA TRANSFORMATION DIGITALE
Culture and digital strategy 
Management of digital transformation  
Référencement SEO 
Soft skills : public speaking -Technique du Pitch 
Management des compétences et entretien d’évaluation  
Droit des obligations / Droit des contrats / Droit Fédéral 
Business English project 
Bilan de l’alternance et des compétences 
Tutored project

BLOC 3 : RECRUTER, ANIMER ET PILOTER L’ÉQUIPE PROJET
Time energy and stress management  
Change management 
Droit et libertés / Gestion de son image 
Recrutement 
Team management / Management and leadership 
Perf mesureament 
Analyse et résolution de problèmes
BLOC 4 : ÉLABORER LA STRATÉGIE ACHAT DU PROJET ET PILOTER LES 
RELATIONS AVEC LES FOURNISSEURS
RSE des projets Action Sport 
Management and sustainable development 
International sourcing  
Global supply chain
BLOC 5 : ÉLABORER ET DÉPLOYER UNE STRATÉGIE DE COMMUNICATION 
EN DIRECTION DES PARTIES PRENANTES DU PROJET
Préparation à la certification CAPM (PMI) Certified  
Entrepeunariat 
Business English : préparation au TOEIC 
Brand strategy 
Gestion RH 
Marketing Expérientiel  
Management des relations intergénérationnelles 
Communication plan  
Crisis communication  
Business intelligence
Mémoire professionnel de management 
Tutored project 

Course of specialization* : 
- Product industry 
- Event production  : Business Strategies of action sports events organizers
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LES + DE LA FORMATION :
COURSE OF SPECIALIZATION* : WORKSHOPS

Industry Product 
Managing Sport brands Sale Training Core Product R&D 

Global Supply Chain* 
Event production 

Business Strategies of action sports events organizers *  
The event business plan* 

Sustainable event management* 
Event planification* 

Le cadre légal et réglementaire de l’évènementiel sportif*  
Event reporting* 

Théatralisation de l’événement 
Stadium Manager 

Droit et liberté / Gestion d’image

LES + DE LA FORMATION : 
LES CERTIFICATIONS 

Préparation à la certification PMI PMP Certified *
Business English : préparation au TOEIC*

MBA ACTION SPORTS 
MARKETING & GOUVERNANCE BAC+5

Formation sur 2 ans (alternance ou initial)

MODALITÉS D’ÉVALUATION 
 
Bilan de l’alternance et des compétences
Tutored project
Grand oral d’anglais

MODALITÉS D’ÉVALUATION 
 
Mémoire professionnel de Management
Tutored project
Oral de Projet

* Cours dispensés en anglais et immersion à l’international.

COMMENT INTÉGRER LA FORMATION ?

MBA 1
Afin d’intégrer la première année de MBA, le candidat doit 
pouvoir justifier d’un des diplômes suivants :

• Licence
• Bachelor
• Titre équivalent RNCP niveau 6 (Bac+3 validé)

LA FORMATION

MBA 2
Afin d’intégrer le MBA en 2ème année, le candidat doit :

• Diplôme ou équivalent 240 ETCS (Bac+4 validé)
• Atteindre le niveau minimum requis au test d’anglais. 

Enfin, dans le cas d’un cursus antérieur différent de la 
spécialité choisie, le dossier du candidat sera soumis à la 
validation du référent pédagogique. Le cas échéant, une 
orientation différente pourra alors être proposée.

RYTHME DES FORMATIONS MASTER
Les formations MBA Action Sports Marketing & Gouver-
nance peuvent, selon le choix et les possibilités du candidat, 
être réalisées en formation initiale ou en alternance.

DÉBOUCHÉS MASTER
• Business Manager
• Chargé(e) d’affaires
• Responsable de secteur
• Customer Success Manager
• Chargé(e ) de projet communication et marketing
• Responsable marketing et communication
• Consultant(e )
• Coordinateur(trice) de projets, Chef(fe)de projet , 
Chef(fe) de projet Action Sports

COMPÉTENCES ACQUISES
• Étudier et analyser les contraintes financières, mar-
keting, commerciales, juridiques, culturelles et sociétales 
de chacun des acteurs du projet afin de maîtriser l’exé-
cution du projet
• Communiquer en anglais afin de comprendre l’envi-
ronnement international pour maîtriser la conduite d’af-
faire
• Aligner l’exécution du projet sur les objectifs de ses 
commanditaires 
• Cadrer les actions de l’équipe projet 
• Etablir le budget prévisionnel du projet et le projeter 
dans le temps
• Recruter l’équipe projet
• Identifier les parties prenantes du projet et instaurer 
un dialogue avec elles

LES + DE LA FORMATION : LES WORKSHOPS
Projet Management 

International Study Case* 
Manager un projet QSE 

Event Production : Monitoring and steering tools /  Planning 
and managing the deadlines for Action Sports projects* 

Elaborate a Business Plan* Financial Tools
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DES FORMATIONS À L’ACCENT INTERNATIONAL 

Des formations à l’accent international
En plus de se voir dispenser une grande partie des cours en anglais, durant les cursus Bachelor et MBA, les élèves ont 
la possibilité d’effectuer des learning expeditions (voyage découvertes), en France ou n’importe où dans le monde.

L’objectif étant de découvrir une culture d’entreprise, en intégrant les équipes d’une entreprise liée aux Action Sports.

Une véritable source d’inspiration et de création pour l’ensemble des participants !

Enfin, les étudiants qui souhaitent s’investir au sein de l’école peuvent participer à la vie du BDX : notre bureau des 
sports extrêmes ! Une association étudiante animée par les étudiants, pour les étudiants.

2 TYPES DE CONTRATS

L’ALTERNANCE C’EST QUOI ?

C’est l’opportunité d’acquérir de l’expérience professionnelle au coeur d’une entreprise et de mettre en pratique ce que 
vous étudiez en formation. Ce rythme alterne cours théoriques et pratique en entreprise. 

Nos conseillers en formation vous accompagnent, de l’orientation à votre insertion en entreprise. Ils vous guident dans 
la construction de votre projet professionnel. Votre conseiller est à votre disposition que ce soit lors de suivi régulier, 
de visites tutorales en entreprise ou tout au long de votre scolarité.

Lorsqu’un étudiant est en alternance, il alterne école et entreprise. Le rythme dépend de votre formation. 

Il existe 2 types de contrats : le contrat d’apprentissage et le contrat de professionnalisation. 

PROCÉDURE D’ADMISSION 

• Remplir le dossier d’admission

• Entretien de motivation 

• Test d’entrée | Diagnostic Soft skills 

• Signature du contrat d’alternance ou convention de formation initiale
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Chaque année, la FISE Business School organise des voyages d’études pour tous et toute l’année. Des mises en 
situations concrètes pour pousser nos étudiants à toujours aller plus loin dans la mise en œuvre de leurs apprentis-
sages.

Des programmes de visite entièrement pensés par nos équipes, qui prennent directement contact avec les entreprises 
et universités locales dont la découverte présente un intérêt dans le cadre des apprentissages.

LEARNING EXPEDITION

Poussez les portes de la FISE Business School  et plongez au cœur du sport professionnel. Que vous préfériez un cursus 
classique ou la voix de l’alternance, le Sport Action reste l’ADN de notre formation.

LA FISE BUSINESS SCHOOL : 
PLONGEZ AU CŒUR DU SPORT PROFESSIONNEL !

Des intervenants issus des Action Sports
Notre créneau : faire du pro ! À la FISE Business School, vous ne trouverez pas de profs classiques. Marketing, com-
munication, événementiel et management… L’ensemble des cours est dispensé par des professionnels dont l’activité 
gravite autour des action sports.

Des partenariats riches 
Pour être certain que nos élèves s’imprègnent de la culture des action sports, la FISE Business School  a développé des 
partenariats auprès d’agences événementielles sportives de la région, mais aussi à l’échelle nationale. Nous entrete-
nons notamment d’étroites relations auprès de l’ensemble des collaborateurs du groupe Hurricane, créateur du FISE. 

Les évènements FISE permettent notamment une immersion dans la production de rassemblements sportifs de grande 
envergure. Les étudiants sont mobilisés pour soutenir les équipes d’organisation, et profiter d’une immersion dans les 
rouages des GESI (Grands Évènements Sportifs Internationaux). 

Des Masterclass de haut vol
Champion de BMX, membre du CIO, Organisateurs d’évènements internationaux ou créateur d’entreprise... Tout au 
long de nos formations, des acteurs du monde sportif viendront partager leurs expériences. Pratique, préparation, 
gestion de carrière, recherche de sponsors… Sous forme d’échange avec les élèves, de grands noms viendront 
expliquer la réalité du sport professionnel sous toutes ses coutures.

Des immersions grandeur nature
Chaque année, nos élèves de Bachelor auront le privilège d’intégrer les équipes d’une étape 
FISE Xperience Series (tournée française du FISE). Une occasion unique de plonger dans l’organisation d’un 
événement réunissant chaque année des dizaines de milliers de spectateurs. Mais surtout de mettre en pratique toutes 
leurs connaissances durant près d’une semaine.

Les élèves de Master passeront à la vitesse supérieure en intégrant l’organisation du FISE sur une étape internationale 
FISE WORLD SERIES.

Des salles de cours hors normes 
Les cours délocalisés permettent aux étudiants d’enrichir leurs compétences en se déplaçant au cœur de l’action aux 
grés des matières et de leurs spécificités.

Afin de réussir le pari de former les futurs professionnels aux métiers des Action Sports, nous mettons tout ce qui est 
en œuvre pour que nos élèves reçoivent le meilleur… Et bien plus encore !
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Matthias Dandois, 33 ans, originaire de Paris, 21 ans de BMX flat et 9 fois champion du monde de la discipline. 
J’adore aussi la photographie, j’ai joué dans un film, MILF (dispo sur Netflix) et j’ai eu la chance d’aller dans plus de 90 
pays dans ma vie!

MATTHIAS DANDOIS 
AMBASSADEUR DE LA FISE BUSINESS SCHOOL 2022 / 2023

Que représente le rôle de parrain pour toi ?
Le rôle de parrain c’est d’avant tout d’inspirer. Quand j’étais kids je voyais les pros 
riders comme des superstars, presque des gourous pour moi et je sais aujourd’hui à 
quel point on peut avoir de l’impact positif sur la nouvelle génération !

Quelles sont les valeurs du sport urbain ? 
Détermination, camaraderie et surtout passion !

Quel métier aurais-tu aimé faire dans ce domaine ?
J’aurais bien aimé être kiné pour soigner les sportifs, j’avais commencé des études 
de STAPS. À l’époque. Et puis le BMX prenant trop de temps donc j’ai du prendre une 
décision!

Mêler études et passion, c’est important selon toi ? 
C’est ultra important, il n’y a que très peu de sportifs qui réussissent à vivre de leur 
sport aujourd’hui et c’est primordial d’avoir un plan B !

LA VIE ÉTUDIANTE 

Notre BDX 
Le Bureau Des Étudiants en Sports Extrêmes (BDX) et les Klubs dynamisent la vie étudiante et sportive de notre 
campus. Ces projets collectifs développent l’esprit d’unité entre les étudiants des différentes écoles, mais aussi avec 
les équipes pédagogiques. 

Tout au long de votre scolarité, vous profiterez d’évènements, voyages et projets créés par les étudiants, pour les 
étudiants.

LES KLUBS
Nos Klubs ont pour objectif de proposer une plus-value supplémentaire aux cours « traditionnels ». Chaque Keycien 
peut, s’il le souhaite, intégrer gratuitement une ou plusieurs activités proposées par le campus. 

Des Klubs animés par des intervenants experts dans leur domaine ou par des étudiants volontaires. Des moments 
proposés après les cours pour tous les étudiants qu’ils soient en alternance, stage ou formation initiale.

Des activités extra-scolaires qui sollicitent l’investissement des étudiants et qui leur offrent le moyen de se différencier 
d’un autre profil lors de futurs entretiens.

NOS KLUBS
Klub humanitaire : Human Key Light | Klub de sport (dont le FC Keyce) | Klub de robotique

Klub théâtre | Klub e-sport | ...

Réseau des anciens élèves
Le réseau des anciens (Alumni), lieu de rencontre entre diplômés et futurs diplômés, est également un accélérateur 
d’opportunités.
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ILS SONT LA PREMIÈRE PROMOTION

Dès sa création en 2021, la FISE Business School a su réunir des élèves dont les profils représentent la diversité de 
l’écosystème sportif international. 

SACHA FESQUET  
Pro Rider Trottinette Freestyle 

À 19 ans, Sacha a déjà remporté de nombreuses victoires en Trottinette Freestyle, sur les 
étapes FISE Métropole, en Junior et Amateur au FISE Montpellier. Il compte également à son 
palmarès une participation en finale Pro.

Sacha a intégré la première promotion du BBA Action Sports Marketing & Management afin 
d’apporter sa contribution au développement et à la structuration de sa discipline.

DAPHNÉ RICHARD 
Alternante en relation presse Paris 2024 

Passionnée par le milieu du sport, Daphné a choisi de postuler à la FISE Business School pour 
son programme complet qui compose le MBA Action Sports Marketing & Gouvernance.

Elle partage sa formation avec une alternance au Comité d’organisation des Jeux Olympiques 
de Paris 2024. Une opportunité qui lui assure la construction d’un solide réseau dans l’indus-
trie du sport. 

FRANÇOIS REMY CLEMENT  
Alternant au shop spécialisé BMX Lab 

Après l’obtention d’une licence (BAC+3) dans le BTP, François Rémy a choisi de se réorienter 
vers sa passion initiale : le BMX. Pratiquant en Street et Flat depuis 9 ans, il a décroché une 
alternance au magasin spécialisé BMX Lab, d’Aix-en-Provence. 
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Parce que nos étudiants sont les mieux placés pour parler de la FISE Business School, découvrez leur portrait.

Tu pratiques un sport ?
En termes d’action sports, je pratique un peu d’escalade, mais ma passion depuis pe-
tite c’est la danse : cela fait bientôt 20 ans que je fais du Flamenco.

Quelle formation suis-tu à la FISE Business School ?
Je suis en master 1 MBA Action Sports Marketing & Gouvernance.

Parle-nous un peu de ton alternance ! 
Je suis en alternance chez Boulder Line, une salle d’escalade de bloc, bien-être et 
restaurant à Castelnau-Le-Lez. J’y travaille depuis bientôt 4 ans. Je suis assistante de 
communication là-bas et j’ai la chance de m’occuper de missions liées à la gestion des 
évènements. 

Nous comptons une trentaine d’employés et sommes 4 au pôle communication. J’aime 
cette entreprise, car je l’ai vue évoluer et y ai trouvé ma place.

Pourquoi avoir choisi cette école ?  
Grâce au FISE Montpellier, un festival que j’ai toujours admiré depuis que je suis petite ! 

En grandissant je me posais beaucoup de questions sur la manière dont on organise 
un évènement d’une telle ampleur. Mais c’est réellement à l’adolescence que j’ai com-
mencé à m’intéresser à l’évènementiel. 

Côté études, j’ai testé plusieurs domaines divers et variés : Sociologie, littérature espa-
gnole, management… en pensant que l’évènementiel restait un monde inaccessible. J’ai 
fini par me lancer en suivant une licence en communication, sur 2 ans, afin d’apprendre 
les bases.

À la fin de la première année, je suis tombé sur un article qui annonçait la création 
d’une école par Hurricane. L’opportunité était trop belle ! J’ai postulé et ne regrette 
absolument pas ce choix !

Les cours sont concrets et je fais partie d’une promo hyper intéressante où projets et 
passions rythment nos vies.

Anne-Lou 
KREY

NOS ÉTUDIANTS SE CONFIENT

Quel est ta passion, ton sport préféré ?
Ma passion, c’est le domaine sportif ! Le sport représente un moyen de se construire, 
de se développer, de comprendre son corps et d’apprivoiser notre environnement. 

Je pratique le foot (USBM sur Limoges) et le Beach volley (Montpellier Beach Volley). 
Je fais également un peu de vélo de route ainsi que du skate et du surf lorsque j’en ai 
l’occasion. Mais ma plus grande passion reste le ski, c’est là que j’ai les meilleures sen-
sations de glisse et que je suis en symbiose avec la nature. 

Tu pratiques un sport ?
Je fais de la trottinette freestyle depuis environ 5 ans !

Quelle formation suis-tu à la FISE Business School ?
Je suis en BBA Action Sports Marketing & Management.

J’ai toujours voulu m’orienter dans le commerce. Le faire en intégrant la dimension 
des Action Sports est une réelle chance pour acquérir de l’expérience, mais aussi une 
immense source de motivation. J’ai découvert l’école en feuilletant le magazine Riding 
Zone (S/O à eux). ! Je voudrais ensuite travailler dans l’événementiel sportif. 

Quelle formation suis-tu à la FISE Business School ?
J’ai 18 ans et je suis en première année de BBA Action Sports Marketing & Manage-
ment.

Parle-nous un peu de ton alternance !
J’ai la chance d’avoir trouvé une alternance chez Bouncewear, proche de Montpellier. 
Un shop de Basketball qui commercialise de l’équipement sportif, du streetwear et de 
la sneakers !

Je me sens bien dans cette entreprise. Je m’entends très bien avec mon équipe et c’est 
un réel plaisir de travailler avec eux. J’ai un rôle de vendeur et travaille en parallèle pour 
obtenir un rôle de coordinateur d’évènement (par exemple tournoi 2K, concours de 
shoot etc). S/O Flo et Bastien !

Comment as-tu connu l’école ? 
J’ai connu cette école grâce à un ami étudiant à Keyce en BTS.  Il avait reçu un mail 
concernant cette école et, connaissant ma passion pour les sports extrêmes, m’en a 
donc fait part.

Parle-nous un peu de ton alternance !
J’effectue mon alternance dans le magasin, Setaglisse, à Sète. 

Un shop spécialisé dans le domaine de la glisse d’eau et de skatepark, tel que la trot-
tinette freestyle ou bien le surf. C’est un magasin qui compte 3 employés. Mon poste 
au sein de l’entreprise est assez mobile.  Je peux aussi bien m’occuper des réseaux 
sociaux ou d’une vente. J’ai aussi l’occasion d’aider à l’organisation d’évènements tels 
que des compétitions.

Ce qui me plaît en faisant mon alternance à Setaglisse est le fait de pouvoir allier mon 
travail et ma passion, la trottinette freestyle.  Mais j’aime aussi apprendre au sujet 
d’autres sports que je connais moins, tels que le skate ou le wakeboard par exemple !

Charlie 
LE BOUÉTÉ

Benjamin 
DEZEIRAUD
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L’ÉQUIPE PÉDAGOGIQUE KEYCE
CONTACT

CAMPUS MONTPELLIER 
CAMPUS  

MONTPELLIER / THONON-LES-BAINS

CAMPUS PARIS

CAMPUS THONON

CAMPUS  
PARIS

04 67 99 48 10

admissions@fise-keyce.com

FISE Business School  
96 rue Icare, 34130 Mauguio

09 83 04 50 08

admissionsParis@fise-bs.com

30 rue des Marguettes  
75012 Paris, France

Maison des associations  
et du bénévolat 
La plaine sportive  
de la Grangette,  
74281 Thonon-les-Bains

@fisebusinessschool

Des coachings personnalisés sur rendez-vous

Elsa BASSETTI
Responsable de filière

07 86 06 57 70

Ingrid MAQUERRE
Responsable de filière

06 95 89 25 82

admissions@fise-keyce.com

admissionsParis@fise-bs.com

tel:+33786065770
tel:+33786065770
mailto:admissions%40fise-keyce.com?subject=



